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PICCOLE IMPRESE. Commessa prestigiosa per |’azienda vicentina guidata da Giuliano Bertoldo e Jimi Pellattiero
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Jimi Pellattiero e Giuliano Bertoldo, titolari della Cabel System, posano orgogliosi davanti al quadro di bassa tensione destinato allo stadio Meazza di Milano.

3

- A.f-..;& o =

: e
- - Al g g

LW = A et

~m

A

~eind

g
. - -
" -Im
{. Y roBE-Lg@m - 1IN
4 X .
sim -g@ -8 s
[ ')
S LB [ B 1) t

~ U

R

]

E la Cabel di Bolzano
accese le luci a San Siro

Lo stadio Meazza di Milano
sara regolato da un quadro
di bassa tensione lungo 14
metri. A giorniil collaudo

Marino Smiderle
BOLZANO VICENTINO

Quando in autunno vi mettere-
te davanti alla tv per guardare
le partite di Champions Lea-
gue che Inter e Milan gioche-
ranno nella magica cornice
dello stadio Meazza, sappiate
che le luci a San Siro le accen-
dera una microbica (e sia det-
to col massimo rispetto) azien-
dadi Bolzano Vicentino. La Ca-
bel System, per la precisione,
sistemata in un piccolo stabili-
mento dove ogni pezzettino
del prodotto finito viene lavo-
rato in maniera artigianale
con risultati, a giudicare dalla
qualita della clientela, sorpren-
denti.

11 segreto, se cosi si puo chia-
mare, della Cabel System si
chiamaquadro elettrico dibas-
sa tensione. O meglio, il segre-
to € custodito nei brevetti che
l'azienda di Bolzano, guidata
da Giuliano Bertoldo e Jimi
Pellattiero, ha ottenuto in ma-
teria di resistenza al corto cir-
cuito ediresistenza ad arco in-
terno. Al dila delle spiegazioni
tecniche, basti dire chelafama
chesi € guadagnata questa dit-
ta artigiana, fondata nell’89, le

¢ valsa l'incarico piu delicato
inuna nazione fondata sul cal-
cio: accendere le luci a San Si-
ro. Costo del quadro: 250 mila
euro.

«Si etrattato di una commes-
sa particolare - rivela Pellattie-
ro - che ha richiesto un mese
intero di lavoro. Con orgoglio
possiamo dire di avere conse-
gnato il quadro elettrico una
settimana prima del termine
stabilito. E adesso passeremo
al collaudo, prima che cominci
la stagione sportiva».

Ma cos’é un quadro elettrico
dibassatensione? Senza entra-
re in termini tecnici, si potreb-
be banalizzare spiegando che
ci sono due passaggi: dalla re-
te ad alta tensione alla cabina,
e dalla cabina alla distribuzio-
ne interna all’azienda. Ecco il
quadro elettrico della Cabel Sy-
stem ¢ l'ultima catena di que-
sti passaggi, quello che deve es-
sere in grado di trasformare la
corrente e di resistere alla sca-
rica che si provoca all’interno
di questo quadro che, come si
puo capire, deve essere costrui-
toaregola d’arte.

«Noi abbiamo brevettato dei
sistemi particolari - rivela Ber-
toldo - e siamo andati a testarli

al Cesi, il Centro elettrotecnico
sperimentale italiano. E stato
un biglietto da visita che ci ha
consentito di produrre dei qua-
dri di bassa tensione a un co-
sto competitivo e a una resi-
stenza molto elevata. Un mix
che ci ha garantito una buona
penetrazione nel mercato».
Basta dare un occhio alla
clientela di Cabel System per
capire che questi quadri elettri-
cisonoin grado di gestirela di-
stribuzione di energia in real-
ta importanti e completamen-
te diverse tra di loro: Valbru-
na, Forgital e Triveneta cavi,
nel campo delle fonderie e in-
dustrie pesanti del Vicentino;
oppure istituti di credito come
Popolare di Vicenza, Bnl e Inte-
sa Sanpaolo, o ancora ospedali

Luciaccese a San Siro grazie a un brevetto che rende competitiva l'azienda di Bolzano Vicentino.

(Parma, Bambin Gesu di Ro-
ma, Rovigo, Ferrara) e decine
di altri grandi player interna-
zionali in varie branche del-
I’economia.

11 tutto in uno stabilimento
in cui l'ultimo quadro destina-
to al Meazza neanche ci stava.
«Beh,non ¢ facile farci stare 14
metridi quadroabassatensio-
ne - spiegano sorridendo Ber-
toldo e Pellattiero - e infatti ab-
biamo intenzione di allargarci
al piu presto. Cerchiamo un
nuovo stabilimento da queste
parti, I'intenzione & quella di
investire per il futuro».

Ricerca e piccola, anzi picco-
lissima, azienda possono dun-
que convivere. Non occorrono
grandi laboratori interni, ba-
sta sfruttare le strutture che ci
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sono. «Noi abbiamo fattoitest
al Cesi - spiegano i titolari del-
laCabel System - e abbiamo ot-
tenuto i certificati da un ente
terzo, la migliore garanzia per
inostri clienti».

Clienti, valela pena di specifi-
carlo, che sono gli installatori
diimpianti che negli anni han-
no messo la Cabel System in ci-
ma alla lista. «La nostra &€ una
nicchia particolare - dicono -
sono pochi i nostri concorren-
ti. Il problema & formare i colla-
boratori: i giovani che escono
dagli istituti tecnici vengono
qui e, col tempo acquisiscono
una preparazione specifica».

OK, pronti via, un collaudo e
le luci a San Siro potranno ac-
cendersi grazie a Bolzano. ¢
marino.smiderle@ilgiornaledivicenza.it
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BANCOMAT GRATIS
UNICREDIT-CAPITALIA
FUSIONE VANTAGGIOSA
Primo concreto vantaggio
per la clientela dall’integra-
zionetra UniCredit e Capita-
lia. Da oggi i clienti vicenti-
ni del nuovo gruppo banca-
rio avranno a disposizione
185 sportelli sui quali effet-
tuare prelievi gratuiti conla
cartabancomat. Un’iniziati-
va che anticipa di qualche
mese gli effetti della fusione
e gli altri benefici che ne de-
riveranno per i consumato-
ri. La possibilita di preleva-
re gratuitamente con carta
bancomat, € infatti prevista
per tutti i clienti italiani.

INTESA SULLO SVILUPPO
CONFINDUSTRIA FIRMA
PATTO CON LA REGIONE

E stato siglato ieri a Venezia
un protocollo d’intesa sullo
lo sviluppo economico tra
Confindustria Veneto, Re-
gione Veneto ele associazio-
ni di categoria. «Con questo
accordo-commentail diret-
tore generale di Confindu-
stria Veneto, Francesco Bor-
ga (nellafoto)-I'assessore al-
le attivita produttive, Fabio
Gavaharafforzatola concer-
tazione con il sistema pro-
duttivo e ridefinito un qua-
drodi programmazione del-
lerisorse finanziarie».

UNIRSI CONVIENE
CONTRIBUTI CAMERALI
PER CHIFA SQUADRA
LaCameradi Commercio di
Vicenza ha deliberato di de-
stinare 24mila euro allo svi-
luppo e al sostegno dell’asso-
ciazionismo economico tra
imprese artigiane. Sono fi-
nanziabili i consorzi, le so-
cieta consortili e le societa
cooperative, iscritti all’Albo
Imprese Artigiane e costitui-
ti da un numero di imprese
non inferiore a cinque. Il
contributo € erogabile sola-
mente per spese documen-
tate di valore superiore a
mille euro.

IL GIORNALE DI VICENZA
Mercoledi 1 Agosto 2007

FINANZA. Multa choc

Fiscovs Hopa
Elafusione
con Palladio
e arischio

MILANO

Un accertamento fiscale da
due miliardi di euro nei con-
fronti di Bell, 1a societa della
galassia Hopa che cedette a
Marco Tronchetti Proveraeal-
la famiglia Benetton il 23% di
Olivetti, cui faceva capo Tele-
com, rischia di rendere acci-
dentata la strada che dovreb-
be portare alla fusione tra la
bresciana Fingruppo (che con-
trolla Hopa) di Gnutti e Lona-
ti, elavicentina Palladio Finan-
ziaria, guidata da Giorgio Dra-
go e Roberto Meneguzzo.

La societa lussemburghese
Bell ricavo una plusvalenza di
circa 1,5 miliardi di euro allor-
ché nel 2002, fu fatta I'opera-
zione. Secondo l'accusa, ci sa-
rebbe stata una colossale eva-
sione fiscale che ha portato
I’Agenzia delle entrate a pre-
sentare a Hopa una maxi mul-
ta. «Efrancamente un’iniziati-
va sconcertante, che ovvia-
mente si concludera con il rico-
noscimento della totale insus-
sistenza del fatto - ha dichiara-
to Massimo Dinoia, legale di
Hopa -. Sembra un provvedi-
mento balneare, a distanza di
tanti anni e senza che siainter-
venuto alcun fatto nuovo, im-
provvisamente allafine di que-
stoluglio torrido,’Agenzia del-
le entrate ha notificato un ac-
certamento la cui fondatezza e
stata sempre motivatamente
esclusa da tutti. Basta pensare
che la smentita dell’attuale
provvedimento trova conforto
addirittura nelle argomenta-
zioni e nelle conclusioni che la
stessa Agenzia delle Entrate
aveva in pitl occasioni rappre-
sentato. A quelle stesse conclu-
sioni erano inoltre pervenute
anche tre diverse consulenze
tecniche disposte dalla Procu-
ra della Repubblica di Mila-
no». Aldila degli auspici difen-
sivi,lanotizia dell’accertamen-
to fiscale sulla scalata a Tele-
com giunge a sorpresa mentre
¢ in corso la due diligence di
Palladio finanziaria sulle atti-
vitadi Fingruppo, socio di con-
trollo di Hopa e promessa spo-
sa della finanziaria berica.
L’accordo siglato fra le due so-
cietd nel giugno scorso, che
sanci il fallimento dei tentativi
di alleanza fra Hopa e Mittel,
prevede la nascita di una
newco da 2,5 miliardi di attivo.
L’esito della due diligence, gia
rinviato a fronte della mole di
documenti richiesti, si fa piu
incerto». ¢

LOSSERVATORIO. Camera di commercio e Ister hanno curato uno studio sui servizi a Vicenza

«In cinque anni
commercio ok»

Per Dino Menarin questa
restaterradiindustriama
il terziario sta correndo a
velocita molto sostenuta

VICENZA

«Questa ¢ terra di industria
manifatturiera, e non pare cisi-
ano segnali chele cose cambie-
ranno tanto facilmente. Tutta-
viaéun fatto che, da diversi an-
ni a questa parte, il settore dei
servizi e del terziario stanno
correndo piu velocemente».
Dino Menarin, presidente del-
la Camera di commercio di Vi-
cenza, introduce cosi la ricer-
ca, curata con I'Istituto per il
terziario (Ister), relativa all’os-
servatorio del commercio nel-
laprovincia.

«In cinque anni - prosegue
Menarin - le imprese dei servi-
zi sono cresciute del 15 per cen-
to, contro il 5 per cento della
crescita media dell’econo-
mia».

Tutto vero, ma dal sondaggio
effettuato dall’Ister su un pa-
nel di 300 piccole e medie im-
prese del commercio, emerge
che non sono tutte rose e viole.
«Nel criterio di divisione per
comparti territoriali e settoria-
li- osserva Sergio Rebecca, pre-
sidente dell’Ascom di Vicenza
- si é scelto di prevedere tre
comparti: urbano, turistico e
montano, perché ognunohale
proprie peculiarita».

Dall’analisi strutturale emer-
ge che in tutta la provincia il
numero di dipendenti per atti-
vita € in media di 3,47 unita:
3,09 in ambito turistico, 4,09

inquellourbano e 1,87 nelle zo-
ne montane. Dal punto di vista
degli investimenti, il 60 per
cento delle imprese intervista-
te dichiara di avere investi-
menti in vista, un segnale che
dovrebbe essere positivo, se
non cifossel'indicatore di nuo-
vi clienti e fatturato che invece
segnala diverse incertezze. Per
il 45 per cento degli intervista-
ti il numero dei clienti € consi-
derato stabile, mentre peril 30

NN Nel settore
alimentarela
clientela chiede
servizi tipoi
“prontiacuocere”

SERGIO REBECCA
PRESIDENTE ASCOM VICENZA

per cento &€ aumentato e per il
25 per cento € in calo.

Secondo Rebecca, che vede il
bicchiere mezzo pieno, vuol di-
re che il settore tiene; se pero
si spezza il risultato tra i vari
comuni pit importanti della
provincia, si vede che ci sono
zone che soffrono, come Schio
e Malo, e altre che invece viag-
giano a velocita piti spedita, co-
me Thiene e Valdagno.

Guardando ai tre ambiti, si
puo constatare comein monta-
gnaenellezone avocazione tu-
ristica, dove i piccoli negozi so-
no piu frequenti, € pitl sentita
la concorrenza dei centri com-
merciali, mentre nei centri ur-
bani le problematiche piti sen-
tite riguardano la viabilita, i
parcheggi e il degrado dell’ar-
redo urbano.

«Rispetto agli ultimi tre anni
-commenta Rebecca - € cresci-
ta la richiesta di servizio e i
clienti sono piu attenti al rap-
porto qualita-prezzo, con una
maggiore attenzione o alla
qualita o al minor costo. In par-
ticolare, nel settore alimenta-
re,la clientela chiede maggiori
servizi, come i ”pronti a cuoce-
re” (44%) e la ”consegna a do-
micilio” (22%)». ¢

LA MISSIONE. Nel '99 partiva l'iniziativa “Villaggio impresa”

Due artigiani in Madagascar
perinsegnare afare il pane

Marina Noridi Montorso
e Luigi ZuccondiVicenza
porteranno le attrezzature
necessarie al laboratorio

VICENZA

Nel 1999 prendeva il via I'ini-
ziativa “Villaggio-impresa in
Madagascar”, che prevedeva
la promozione della capacita
di "fare impresa” attraverso la
formazione di un gruppo di 20
giovani imprenditori malga-
sci e la costituzione di oltre
unaquindicinadiaziende. Tra
le imprese costituite c’era an-
che un laboratorio di panifica-
zione e pasticceria, realizzato
anche grazie alla donazione di
attrezzature, materiali e picco-
le somme di denaro raccolte
dai panificatori dell’Assoarti-
giani di Vicenza e di alcune dit-
te fornitrici di macchinari e
materie prime. Il tutto era sta-

to preceduto dallo stage di un
anno di due giovani malgasci
nel panificio di Ruggero Garla-
ni a San Zeno di Cassola, che
aveva permesso loro diimpara-
reafareil pane e alcuni prodot-
ti di pasticceria da forno.

11 Villaggio impresa in Mada-
gascar (denominato ”Jean
Paul IT” in onore del Santo Pa-
dre che in Vaticano benedi la
prima pietra) € un’opera pro-
mossadal Movimento mondia-
le delle scuole etica ed econo-
mia e «realizzata grazie all'im-
pegno di imprenditori, profes-
sionisti, docenti universitari e
semplici cittadini che hanno a
cuorelesorti delle popolazioni
piu sfortunate», spiega Tullio
Chiminazzo, direttore della
Fondazione etica ed economia
di Roma.

Il Villaggio € oggi un agglome-
rato di piccoleimprese familia-
ri, oltre a unastruttura destina-
ta all’assistenza e alla cura del-
le malattie. Sitrovaa Mahajan-
ga, localita a Nord Ovest dell’

isola del Madagascar.

A distanza di otto anni, due
panificatori artigiani, Marina
Nori di Montorso e Luigi Zuc-
con di Vicenza, componenti
del consiglio provinciale Asso-
artigiani del mestiere, sireche-
ranno in Madagascar in ago-
sto per portare altre attrezzatu-
re utili al laboratorio di
Mahajanga.

Nori e Zuccon diventeranno
per qualche giorno anche dei
consulenti su aspetti produtti-
vi e commerciali dell’attivita
del laboratorio di panificazio-
ne e pasticceria. Insieme agli
imprenditori locali, poi, i due
artigiani vicentini pianifiche-
ranno la realizzazione di nuo-
vi prodotti e tecniche di produ-
zione.

Infine parteciparenno al IV
Forum Mondiale Nord-Sud
promosso dal Movimento
Mondiale delle scuole di Etica
ed Economia che si terra pro-
prio in Madagascar il 27 e 28
agosto. ¢



